
法人が自由に使える資金を最大化できる理由があります！

”リスクに対する備え”だけが保険の本質ではありません。

知っていますか？法人保険の節税効果。

～先行き不透明な時代！企業経営の視点からの保険選びが重要です。～

わが国の税制は毎年少なからず変わっています。

時代のニーズの変遷とともに、保険商品も見直され、新たな保険商品が日々生

まれてきています。

当社では『生命保険』を適切に活用することで、税効果を最大限に享受し、法

人またはオーナー経営者の皆さまが、効果的に使える資金を最大化していくため

のお手伝いをさせていただきます。

そこで、保険の「入口」即ちご加入時はもちろんのこと、保険の「出口」の重要性

に視点を置き、社会の発展に貢献できる保険代理店でありたいと考えております。

■株式会社ゼータリンクスの思い

～事業を継続していく中で発生する様々な課題・リスクに立ち向かう日本の企業をバックアップします。～

保険商品の比較から運用サポートまでワンストップでご提供します！

①会社を「守る」ためだけではなく、「攻め」に活用する生命保険のご提案

②解約返戻金・満期保険金の出口戦略を明確にして『簿外資産』を確実に形成するご提案

③保険の仕組みを最大限活用して、確実且つ安全に資産を移転するご提案

■サービスの概要

株式会社北海道PVGS
（札幌市中央区大通東3丁目1番地倉沢ビル3F)
担当：垰本(タオモト) 携帯：090-3217-5223
E-mail：info@hokkaidopvgs.jp
TEL：011-522-5245 http://hokkaidopvgs.jp

株式会社ゼータリンクス
（東京都中央区日本橋茅場町2-17-4 協同開発ビル3F)
担当：梅澤(ウメザワ) 携帯：090-9156-7053
E-mail：umezawa@z-linkz.jp
TEL：03-3527-3920 http://z-linkz.com

本件の問い合わせ先

http://z-linkz.com

※7社の取扱保険会社のもつ商品群から、お客様のニーズにぴったりの商品をご提案いたします。

～まずは、ご相談ください！経験豊富なスタッフが皆さまの“わからない”に答えます。～

■“経営ステージ”に適した保険商品のご提案例
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(ウメザワ ハジメ)


